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Die Ara der Power Purchase Agreements (PPAs) fiir Wind und Solar hat begonnen. Solche lang-
fristigen Stromliefervertrage emissionsfreier Energiequellen verandern den Stromhandel. Die Be-
wertung dieser Vertrage wird zum Einmaleins der EVUs, Investoren, Projektierer, GroBverbrau-
cher und Banken. In diesem Seminar zeigen wir Ihnen, wie Sie einen PPA bewerten, welche
Preiskomponenten bei der Bildung des "Fair Values" beriicksichtigt werden und welche Ver-

tragsoptionen auf die Bewertung Einfluss nehmen.

Zielgruppe

» Fach- und Fuhrungskrafte von Projektent-
wicklern, Betreibern von erneuerbaren
Energie-anlagen, Energieversorger, Direkt-
vermarkter, Trader, Industrie

» Mitarbeiter:innen der Energiewirtschaft aus
den Bereichen Energiehandel, Vertrieb, Ein-
kauf, Beschaffung, Portfolio- und Risikoma-
nagement

» Mitarbeiter:innen aus der Politik, von Ver-
banden und Medien

Ihr Nutzen

Nach diesem Training sind Sie

in der Lage,

» PPA-Preise einzuordnen und zu verhan-
deln,

» die Elemente des Strommarktes zu einer
Vermarktungsstrategie fur Wind- oder
Solarstrom zu verknupfen,

» das MaB von Chancen und Risiken eines
PPA-Vertrags gegenuberzustellen und

» langfristige Strompreis-einfliisse einzu-
ordnen.
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PPA-Intensiv: Bewertung und

Vertragsgestaltung

Was genau passiert im PPA-Markt? Wo liegen Chancen und Fallstricke?

Ihre Inhalte

Session 1: Uberblick PPA-Wertschopfungskette

» PPAs im Uberblick: Typen, Mengen und Marktdaten
» Motivationen und Rollen entlang der PPA-Wertschopfungskette: Vom
Anlagenbetreiber zum Letztverbraucher

Session 2: Grundlagen Preisbildung & Profilwert am Strommarkt

» Recap: Preisbildungsmechanismen am Spot- & Terminmarkt, Bilanz-
kreismanagement
» Wie bewerte ich ein Wind- &Solarprofil?

Session 3: Profilwert & griine Eigenschaft in der Praxis

» Fallbeispiele der Profilwertigkeit: Vermarktungserldse, Vermarktungs-
werte & Vermarktungsmengen
» Erldsquelle Herkunftsnachweise

Session 4: Methodik Bewertung von PPA-Strukturen & ihren Risiken

» Bewertung von Preis- und Mengenrisiken: Beispiel Wettereinfluss
Bewertung Vermarktungskosten: Intraday-Ausgleich, Ausgleichsener-
gie, negative Preise

Fallbeispiele Theorie vs. Praxis: Pay-as-Produced vs. Pay-as-Nomi-
nated vs. Baseload PPA

aktuelle PPA-Preise, u. a. geman PPA-Preismonitor
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Session 5: PPA-Hedging fiir EVU und Anlagenbetreiber

» wertneutraler Hedge mit Base-Parity-Ratio: Umwandlung Wind- und
Solar in Baseload

» Liquiditat des Terminmarkts und rollierendes Hedging

» Restrisiken: Auswirkungen auf PPA-Strukturen & -Verhandlungen

Session 6: Synthese 1 bis 5 - Verhandlungspartner verstehen

» Gruppenibung ,Corporate”: Welches PPA ist das richtige flir mich?
» Diskussion Grunstromqualitdten — RE100 und Regulatorik griiner Hz

Session 7: Aus der Praxis der Vertragsgestaltung

» Welchen Regelungsbedarf muss ein PPA abdecken? Inwiefern beste-
hen Gestaltungsmdglichkeiten?

» Wie sind die Bedirfnisse der Bank im Vertrag zu berlicksichtigen?

» Vom Angebot bis zum Vertragsabschluss: praktische Hinweise fiir die
Vertragsverhandlungen

Session 8: PPA-Marktausblick bis 2030

» Der Blick in die Zukunft: deutsche und europaische Energiepolitik in
der Energiekrise und darliber hinaus

» Gruppenlibung ,Markt/Regulatorik”: Kbnnen PPAs zum Massenge-
schaft werden?

Session 9: Langfristige Strompreisentwicklung bis 2050

» Gruppenlibung: Strommarkttrends & ihre Auswirkung auf PPA-Preise
(u. a. CO2-Bepreisung, Speicher, Sektorenkopplung, Kurzfristhandel)
» Treiber PPA-Preisentwicklung bis 2040 & 2050

Beispielhafter Use Case

Ihre Firma ist Teil der Energie-
wirtschaft und hatten mit PPAs
schon vereinzelt Berlihrungs-
punkte. Nun wird das Thema fur
Ihr Team immer konkreter.

Als Anlagenbetreiber, Finanzie-
rer, Energieversorger oder in-
dustrieller Stromverbraucher will
Ihr Team insbesondere verste-
hen, welche Schritte bis zum
PPA-Abschluss grundsatzlich
ndtig sind und welche Herange-
hensweise die Richtige ist. Es
fehlt den Teammitgliedern bei
PPAs noch die praktische Erfah-
rung, doch auch strategische
Aspekte spielen fir sie eine
Rolle. Sie sind neugierig zu er-
fahren, wie sich der PPA-Markt
in den nachsten Jahren entwi-
ckeln wird und von welchen Ein-
flussfaktoren dies abhangt.
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Schulungsangebote fur die

Energiebranche

Wir machen die Energiewende berechenbar

Trainings-Formate

Energy BrainSessions

» Live-Online-Trainings

» geeignet fur Anfanger:innen bis Expert:innen
» je nach Kurs 2 bis 3 Vormittage

Inhouse-Training

» umfassende Basis- und Aufbauseminare der
Energiewirtschaft

» individuell nach Ihren Bedirfnissen
kombinierbar

» online oder in Prasenz

Planspiele

» praxisnahe Handelssimulationen zum
Stromhandel an Spot- oder Terminmarkten
» Online- oder Brettspielversion

Legende Trainings-Formate

» Wissenslevel: Basiswissen, Fachwissen
oder Expert:innenwissen

» Format: Lehrgesprach oder Workshop

» online oder in Prasenz

% R %
Basiswissen Workshop online :I% Prasenz %$
. Lehr- U T ) 8%
Basiswissen gesprich online 3 Prasenz 3
% 20 vy

Fachwissen Workshop online %1 Prasenz %#
. Lehr- o o, e/%
Fachwissen gesprich online 1 Prasenz x
* 22 %

Expert:innenwissen Workshop online @* Prasenz CQ*
Clx Ll

o lenr i) 2R Y
Expert:innenwissen gesprich online 1 Préasenz z

Uber uns

Als unabhangige Energiemarkt-Expert:innen
fokussieren wir uns auf den datenbasierten,
praxisnahen Wissenstransfer zum Strom- und
Energiehandel in Europa. Von Analyse, Pro-
gnose sowie Modellierung der Energiemarkte
und -preise, Uber Studien und individuelle Be-
ratungsangebote bis hin zu Schulungen stehen
wir [hnen beratend zur Seite.

Wie kénnen wir Sie unterstitzen?
Sprechen Sie uns an.

Kontakt

Energy Brainpool GmbH & Co. KG
Brandenburgische Str. 86/87
10713 Berlin

Telefon
+49 (0)30-76 76 54-10

E-Mail
kontakt@energybrainpool.com

Website
www.energybrainpool.com

Blog
blog.energybrainpool.com

LinkedIn
www.linkedin.com/company/
energy-brainpool-gmbh-&-co.-kg

www.energybrainpool.com/
inhouse-training
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